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   Bonjour! Passionné par les nouvelles technologies, j’évolue dans cet 

univers depuis 5 ans en tant qu’attaché commercial. J’habite actuellement à 

Bordeaux et j’aime beaucoup voyager. J’ai eu l’occasion d’aller aux Etats-

Unis, en Indonésie, à Madagascar… Durant ma carrière, je suis intervenu 

au sein de differentes missions : avant-vente, communication, marketing 

opérationnel et bien entendu en négociation commerciale  

 

 

Simon TAILPIED 

PROFIL 

S//T 

FORMATION 

2013 - 2014 L i c e n c e  p r o f e s s i o n n e l l e  c h a rg é  d ’a f f a i r e s  

e n  I n f o r m a t i q u e  
IUT Bordeaux Montesquieu: Systèmes et réseaux, simulation 
de gestion, conduite de projets, cahier des charges. 

2012 - 2013 L i c e n c e  E c o n o m i e  e t  G e s t i o n  –  2 è m e  a n n é e  

Université de Caen: Analyse financière, mathématiques 
appliquées à l’économie, statistiques inférentielles, 
micro/macroéconomie. 

2010 - 2012 D U T  Te c h n i q u e s  d e  C o m m e rc i a l i s a t i o n  

IUT de Caen: Organisation de l’entreprise, marketing 
opérationnel et stratégique, droit commercial, négociation 
vente achat. 

Ingénieur d’affaires en informatique 

 

 

 

 

 

 

C O N T A C T  

 

 

EXPERIENCE 

2013 - 2018 WAT S O F T  D I S T R I B U T I O N  

Responsable produit à Bordeaux: Développement du chiffre 
d'affaires de différents logiciels auprès d'un réseau de 
revendeurs, acquisition d’une expertise technique et 
realisation de demonstrations, accompagnement avant-vente, 
représentation de marques durant des événements, rédaction 
d’articles sur le blog de l’entreprise et animation de 
séminaires web. 

CDI 

2011 M A I S O N  P E R F O R M A N C E S  
Assistant marketing à Caen: Developpement de la notoriété 
du constructeur de maison à ossature métallique. Création de 
prospectus à destination des mairies. 

STAGE 

2012 

 
A S I AC T I O N  

Assistant commercial à Caen: Entreprise faisant du sourcing, 
appréhension des besoins des clients et transmission auprès 
de l’équipe situé à Guangzhou (Chine). Campagne de phoning 
pour développer la notoriété de l’entreprise. 

STAGE 
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