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univers depuis 5 ans en tant qu’attaché commercial. J'habite actuellement a
Bordeaux et j'aime beaucoup voyager. J'ai eu l'occasion d'aller aux Etats-
Unis, en Indonésie, a Madagascar... Durant ma carriére, je suis intervenu
au sein de differentes missions : avant-vente, communication, marketing
opérationnel et bien entendu en négociation commerciale T
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Bonjour! Passionné par les nouvelles technologies, j'évolue dans cet
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WATSOFT DISTRIBUTION

Responsable produit a Bordeaux: Développement du chiffre
d'affaires de différents logiciels auprés d'un réseau de
revendeurs, acquisition d'une expertise technique et
realisation de demonstrations, accompagnement avant-vente,
représentation de marques durant des événements, rédaction
d’articles sur le blog de I'entreprise et animation de
séminaires web.

ASIACTION

Assistant commercial a Caen: Entreprise faisant du sourcing,
appréhension des besoins des clients et transmission auprés
de I'équipe situé a Guangzhou (Chine). Campagne de phoning
pour développer la notoriété de I'entreprise.

MAISON PERFORMANCES

Assistant marketing a Caen: Developpement de la notoriété
du constructeur de maison a ossature métallique. Création de
prospectus a destination des mairies.

FORMATION

Licence professionnelle chargé d’affaires

en Informatique
IUT Bordeaux Montesquieu: Systemes et réseaux, simulation
de gestion, conduite de projets, cahier des charges.

Licence Economie et Gestion — 2éme année
Université de Caen: Analyse financiere, mathématiques
appliquées a I'économie, statistiques inférentielles,
micro/macroéconomie.

DUT Techniques de Commercialisation

IUT de Caen: Organisation de I'entreprise, marketing

opérationnel et stratégique, droit commercial, négociation
vente achat.
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